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	Δ/ΝΣΗ ΑΝΑΠΤΥΞΗΣ ΕΡΓΑΣΙΩΝ 1. Αρμόδια: Ράπτη Μαρία
Τηλ.: 210 9982848
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	ΓΕΡΜΑΝΙΑ
ΑΜΒΟΥΡΓΟ- ΒΕΡΟΛΙΝΟ

23-27/11/2009

	Αγαπητοί συνεργάτες,

Εκατοντάδες ελληνικές επιχειρήσεις αύξησαν τις εξαγωγές τους συμμετέχοντας, μεταξύ άλλων, στις επιχειρηματικές αποστολές που διοργάνωσε ο ΟΠΕ σε σημαντικές αγορές – στόχους. 

Η ελληνική παρουσία αρχίζει μετά από χρόνια να γίνεται και πάλι αισθητή στις διεθνείς αγορές και τα ελληνικά προϊόντα να προκαλούν το έντονο ενδιαφέρον αγοραστών και επαγγελματιών. 

Οι επιχειρηματικές αποστολές που διοργανώνονται από το 2005 έδωσαν την ευκαιρία στις επιχειρήσεις της χώρας μας να ανοίξουν νέους διαύλους επικοινωνίας με αξιόλογους αγοραστές, διανομείς ή αλυσίδες καταστημάτων στις αγορές – στόχους.
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	Στο πλαίσιο του προγράμματος δράσης του για το 2009 και  με στόχο την ενίσχυση της εξωστρέφειας των ελληνικών επιχειρήσεων ο Ελληνικός Οργανισμός Εξωτερικού Εμπορίου (ΟΠΕ) διοργανώνει επιχειρηματική αποστολή στο Αμβούργο και το Βερολίνο της Γερμανίας. 
Στόχος της επιχειρηματικής αποστολής είναι μέσω του εξειδικευμένου ατομικού προγράμματος συναντήσεων που θα καταρτισθεί, σε συνεργασία με το Γραφείο Οικονομικών και Εμπορικών Υποθέσεων της Ελλάδας στο Βερολίνο  να δοθεί  η δυνατότητα σε κάθε  συμμετέχουσα επιχείρηση:
· να  πραγματοποιήσει σημαντικές επαφές

· να διερευνήσει και να αξιοποιήσει τη δυνατότητα συνεργασίας με εισαγωγικές επιχειρήσεις του Βερολίνου και του Αμβούργου
· να ενημερωθεί, μέσω των επισκέψεων σε σημεία πώλησης και σε καταστήματα λιανικού εμπορείου, για την εικόνα που παρουσιάζει σήμερα η συγκεκριμένη αγορά στον τομέα ενδιαφέροντός του (ανταγωνισμός, τιμές, παρουσίαση προϊόντος κλπ.) 

Δυνατότητα συμμετοχής έχουν οι επιχειρήσεις που δραστηριοποιούνται στους παρακάτω κλάδους:

· Τρόφιμα
· Βιολογικά προϊόντα
· Νωπά 

· Είδη ντελικατέσσεν 


	Το κόστος  ανέρχεται σε 1000,00  €/εταιρία/άτομο και περιλαμβάνει:

· εξασφάλιση επιχειρηματικών συναντήσεων

· αεροπορικά εισιτήρια

· παραμονή σε ξενοδοχεία 5 * με πρωινό 

· μετακινήσεις εξωτερικού

· διερμηνεία

· δημοσιότητα & προβολή
Για να γίνει αποδεκτή η αίτηση συμμετοχής θα πρέπει οι ενδιαφερόμενες επιχειρήσεις με την υποβολή της, να καταβάλουν το 50 % του συνολικού κόστους συμμετοχής ως προκαταβολή, ήτοι 500,00 €. 

Η καταβολή του οφειλόμενου ποσού θα γίνεται:

· είτε στο Λογιστήριο του ΟΠΕ 

· είτε με κατάθεση στην Εμπορική Τράπεζα, αριθμός λογαριασμού ΟΠΕ 84029998. Στο καταθετήριο πρέπει να αναφέρεται η επωνυμία της επιχειρηματικής αποστολής  και η επωνυμία της επιχείρησης.
Αντίγραφο του σχετικού παραστατικού της Τράπεζας, παρακαλούμε να διαβιβάζεται στο fax: 210 9982402, υπόψη κας Ράπτης. 

Oι ενδιαφερόμενοι παρακαλούνται να αποστείλουν πλήρως συμπληρωμένη τη συνημμένη δήλωση συμμετοχής στα αγγλικά και μόνο σε ηλεκτρονική μορφή, το αργότερο μέχρι τις 21 Σεπτεμβρίου 2009 στο e-mail: rapti@hepo.gr; elenistathatou@hepo.gr
Νίκος Χρόνης

Διευθυντής
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Η Γερμανία με περισσότερους από 82 εκατομμύρια κατοίκους είναι μία από τις μεγαλύτερες αγορές στην Ευρώπη. Σύμφωνα με τα στοιχεία της Γερμανικής Στατιστικής Υπηρεσίας  το ακαθάριστο εγχώριο προϊόν υπερβαίνει τα 2.490 δις ευρώ (2008).   
 Η Γερμανική αγορά τροφίμων και ποτών είναι η τέταρτη μεγαλύτερη βιομηχανία στη χώρα. Το 2007 οι λιανικές πωλήσεις (retail sales) προσέγγισαν το επίπεδο των 150 δις ευρώ ενώ στη χώρα εισάγονται σημαντικές ποσότητες κύριων αγαθών, τροφίμων και ποτών. 





TRADE DELEGATION TO GERMANY 
23-27/11/2009
APPLICATION FORM
(Please complete in English)

	COMPANY NAME:

	ADDRESS :

	CONTACT PERSON:
	MOB.

	TEL.
	FAX :

	E-MAIL:
	WEB SITE :

	ACTIVITY :

	PRODUCER
	(
	MANUFACTURER
	(
	TRADER
	(

	COMMISSION AGENCY
	(
	WHOLESALER
	(
	OTHER
	(

	COMPANY ESTABLISHED ON (YEAR):
	NUMBER OF EMPLOYEES:
	ANNUAL TURNOVER:

	PRODUCTS DESCRIPTION: (detailed description of your products, brand names, packaging, export capacity, description of your current distribution strategy in your export markets)

	

	

	

	

	

	

	

	Market segment of your products:



	Are there any specific German companies that you would like us to approach:



	Are you currently selling products/services in Germany? In which area? Do you have a representative?


	SEEKING COLLABORATION WITH / FOR:

	IMPORTER


	(
	DISTRIBUTORS
	(
	WHOLESALER
	(

	REPRESENTATIVE
	(
	JOIN VENTURE
	(
	OTHER
	(

	OTHER INFORMATION:

	

	

	

	Your Company will be represented by (please complete the name exactly as spelled in the passport): Mr./Mrs. 

	

	

	Nationality:

	Are you going to need translator during the meetings: YES(           NO(


Σημειώνουμε ότι οι πληροφορίες που περιέχονται στην Αίτηση είναι καθοριστικές για την αναζήτηση των πλέον κατάλληλων για την επιχείρησή σας επαφών στο εξωτερικό, γι’ αυτό παρακαλούμε να προσδιορίσετε επακριβώς το είδος των επιχειρήσεων που θέλετε να συναντήσετε και να περιγράψετε αναλυτικά τα προϊόντα / υπηρεσίες που ενδιαφέρεστε να προωθήσετε στην συγκεκριμένη αγορά.
ΠΑΡΑΚΑΛΟΥΜΕ ΑΝΑΓΡΑΨΤΕ ΤΑ ΠΛΗΡΗ ΣΤΟΙΧΕΙΑ ΤΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗΣ ΓΙΑ ΤΗΝ ΕΚΔΟΣΗ ΤΟΥ ΤΙΜΟΛΟΓΙΟΥ

	ΕΠΩΝΥΜΙΑ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗΣ:

	ΔΙΕΥΘΥΝΣΗ:

	ΑΦΜ:

	ΔΟΥ:



ΚΑΝΟΝΙΣΜΟΣ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗΣ ΣΕ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΕΣ ΑΠΟΣΤΟΛΕΣ 
  

Α.  ΣΥΜΜΕΤΟΧΗ
  

	Άρθρο 1

	Η συμμετοχή μιας επιχείρησης σε επιχειρηματική αποστολή γίνεται μετά από την υποβολή του εντύπου ΑΙΤΗΣΗ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗΣ (συμπληρωμένου και υπογεγραμμένου ) στα προβλεπόμενα από τον ΟΠΕ χρονικά όρια και ισχύει μετά από έγγραφη επιβεβαίωση του Οργανισμού και μόνο  με  την  καταβολή της προκαταβολής.    

	Άρθρο 2
	Η επιχείρηση υποχρεούται να δώσει όλες τις πληροφορίες που ζητούνται στο έντυπο της Αίτησης Συμμετοχής, καθώς και οποιαδήποτε άλλη πληροφορία για την επιχείρηση χρειαστεί και της ζητηθεί  για την καλύτερη οργάνωση των επαφών της. Την ευθύνη για την πιστότητα των στοιχείων που αναφέρονται στην Αίτηση Συμμετοχής, αλλά και σε οποιοδήποτε  άλλο έγγραφό της,  φέρει η επιχείρηση και μόνο. 

	
	Το κόστος συμμετοχής ορίζεται από τον ΟΠΕ και καταβάλλεται από την επιχείρηση  ως εξής :

	Άρθρο 3
	α)  
	Προκαταβολή του 50% του κόστους συμμετοχής με την Αίτηση

	
	β)  
	Υπόλοιπο κόστους συμμετοχής: 7 ημέρες πριν την έναρξη της αποστολής  


Β . ΥΠΟΧΡΕΩΣΕΙΣ ΟΠΕ
	Άρθρο 4
	Ο ΟΠΕ  δεσμεύεται  να εξασφαλίσει αξιόπιστες επιχειρηματικές συναντήσεις για κάθε εταιρεία.


Γ.  ΑΠΟΚΛΕΙΣΜΟΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗΣ   

	Άρθρο 5
	  Ο  ΟΠΕ διατηρεί το δικαίωμα αποκλεισμού της επιχείρησης : 

	
	α) 
	Όταν δεν καταβάλει την προκαταβολή.

	
	   β)
	Όταν, μολονότι έχει καταβάλει την προκαταβολή, δεν έχει εξοφλήσει εμπρόθεσμα το συνολικό κόστος συμμετοχής. Στην περίπτωση αυτή δεν επιστρέφεται στην επιχείρηση η προκαταβολή.   

	
	   γ)
	Εφόσον  η επιχείρηση δεν  διαθέσει τις απαραίτητες πληροφορίες και στοιχεία που θα της ζητηθούν από τον ΟΠΕ βάσει του άρθρου 2.  Στην περίπτωση αυτή ο ΟΠΕ διατηρεί το δικαίωμα παρακράτησης της προκαταβολής.    


Δ.    ΑΝΑΒΟΛΗ Η  ΑΚΥΡΩΣΗ ΑΠΟΣΤΟΛΗΣ ΑΠΟ ΤΟΝ ΟΠΕ   

	Άρθρο 6
	Ο ΟΠΕ διατηρεί το δικαίωμα αναβολής ή ακύρωσης της αποστολής, εφόσον  είτε συντρέχουν σπουδαίοι λόγοι κατά την κρίση του ΟΠΕ, είτε, σε ειδικές περιπτώσεις, δεν εξυπηρετείται σε ικανοποιητικό επίπεδο η ελληνική παρουσία στην χώρα προορισμού.  Στην περίπτωση  αυτή, αφενός ο ΟΠΕ υποχρεούται  να ενημερώσει έγκαιρα τις επιχειρήσεις και να τους επιστρέψει ολόκληρο το ποσό που ήδη έχουν καταβάλει, αφετέρου οι επιχειρήσεις δεν έχουν καμία απαίτηση από τον ΟΠΕ.    


Ε.  ΑΚΥΡΩΣΗ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗΣ ΑΠΟ ΤΗΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗ  

	Άρθρο 7

	Η ακύρωση της συμμετοχής γίνεται εγγράφως και

α)  μέχρι 30 ημερολογιακές ημέρες πριν την αναχώρηση της αποστολής χωρίς οικονομική επιβάρυνση.

β)  20 ημερολογιακές ημέρες πριν την αναχώρηση της αποστολής η επιχείρηση χάνει το δικαίωμα διεκδίκησης της προκαταβολής.

γ)  5 ημερολογιακές ημέρες πριν την αναχώρηση της αποστολής η επιχείρηση υποχρεούται να καταβάλει και τη δαπάνη που έχει πραγματοποιήσει ο ΟΠΕ για τη διοργάνωση των επαφών της.

Επιχειρήσεις για τις οποίες δεν θα εξασφαλιστούν επιχειρηματικές συναντήσεις έχουν το δικαίωμα ακύρωσης χωρίς οικονομική επιβάρυνση.




Άρθρο 8       Σε περίπτωση που εταιρεία ακυρώσει την συμμετοχή της όταν της γνωστοποιηθούν οι επιχειρηματικές συναντήσεις από τον ΟΠΕ και τις εκμεταλλευτεί για απευθείας επαφές, ο ΟΠΕ επιφυλάσσεται για την άσκηση παντός νομίμου δικαιώματός του.

ΣΤ.  ΑΠΟΔΟΧΗ ΚΑΝΟΝΙΣΜΟΥ   
	Άρθρο 9
	Με την υπογραφή της Αίτησης Συμμετοχής ο εκθέτης αποδέχεται ανεπιφύλακτα τα 7 άρθρα του παρόντος Κανονισμού. 
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Η Γερμανία κατέχει ηγετική θέση στο οικονομικό γίγνεσθαι τόσο στο πλαίσιο της ΕΕ όσο και παγκοσμίως. Είναι ο κυριότερος εμπορικός εταίρος της Ελλάδας αφού απορροφά το 10,5% (2008) των συνολικών εξαγωγών. Οι ελληνικές εξαγωγές τροφίμων και ποτών προς τη Γερμανία αποτελούν το 22,33% των συνολικών εξαγωγών μας προς τη χώρα αυτή.    


Οι κυριότερες κατηγορίες ελληνικών εξαγωγών τροφίμων και ποτών προς τη Γερμανία (2007) είναι:


Προϊόντα ιχθυοκαλλιέργειας (3,07%)


Γαλακτοκομικά προϊόντα (11,57%)


Νωπά λαχανικά (14,37%)


Νωπά φρούτα (20,72%)


Λίπη και λάδια ζωικά ή φυτικά (2,9%)


Παρθένο ελαιόλαδο (1,21%)


Παρασκευασμένα φρούτα και λαχανικά (26,1%)


Ποτά (9,7%)








Οι αγορές των στοχευόμενων χωρών και οι ελληνικές επιχειρήσεις
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